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O
passado. Essa é a estimati-
va da Fecomércio-BA e da
Confederação Nacional do
Comércio de Bens, Serviços
e Turismo (CNC), que aponta
uma perspectiva de melhora
no cenário para os principais
setores que possuem algu-
ma relação com a data come-
morativa, após estabilidade
em 2023.

De acordo com o consul-
tor econômico da Fecomér-
cio- BA, Guilherme Dietze, a
expectativa de alta é fruto de
um conjunto de fatores eco-
nômicos favoráveis, como
crédito, emprego e renda. “A
gente está falando de quase
70 mil pessoas a mais na
Bahia, em fevereiro desse
ano, em relação ao ano pas-
sado, com carteira assinada.
Então, isso traz um aumento
do poder de compra das fa-
mílias. Ao mesmo tempo,
houve uma redução de
inadimplência de pessoas
com contas em atraso, o cré-

comércio baiano
projeta crescimen-
to de 7,1% em ven-
das para este Dia
das Mães, em rela-
ção a maio do ano

Comércio projeta alta de 7% para o Dia das Mães
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Melhorias nos índices de emprego e renda trazem boas perspectivas para o varejo baiano

Artigo
Dermatite atópica: veja quais os
cuidados para portadores da doença

A
cas ressecadas e escoria-
ções que podem sangrar ou
promover a saída de líquido na
derme. A condição afeta 10%
dos adultos e 20% das crian-
ças e está associada a um
duplo mecanismo que gera a
doença. O primeiro deles é um
efeito de barreira, que gera a
incapacidade da pele de se
manter hidratada, apresentan-

dermatite atópica é a
doença crônica infla-
matória da pele mais
comum, caracteriza-
da por prurido, man-
chas vermelhas, pla-

do uma porosidade que per-
mite a penetração de irritan-
tes e alérgenos. Já o segun-
do, é uma inflamação contra
si mesmo

A enfermidade é frequen-
temente relacionada a outras
doenças, como a rinite, asma,
alergias alimentares ou me-
dicamentosas, esofagite eosi-
nofílica e conjuntivite alérgica.
Do ponto de vista de comorbi-
dades psicológicas e psiqui-
átricas, a depressão, a ansie-
dade e a ideação suicida são
complicações comuns em
pacientes com dermatite ató-

pica. O outro ponto importante
é saber que a patologia se tra-
ta de uma inflamação e não
alergia. Muitas vezes, os paci-
entes acham que a dermatite
é uma alergia, quando na ver-
dade não é. A dermatite de
contato, por exemplo, é uma
doença alérgica em grande
parte dos casos, e é constan-
temente confundida com a
dermatite atópica. Embora
não seja contagiosa, é tratá-
vel, e há várias estratégias que
podem ajudar a controlar os
sintomas e melhorar a quali-
dade de vida dos pacientes.

A hidratação, por exemplo,
é fundamental para ajudar a
reduzir a coceira e a irritação,
quando bem recomendada e
escolhida. O uso regular de
cremes sem fragrância e con-
servantes, com ingredientes
que recuperam a barreira cu-
tânea, repondo os lipídios e
proteínas deficientes na pele

Gleison Duarte

dito ainda está mais baixo do
que há um ano (com a taxa
de juros a 11%, e também a
questão da inflação (se com-
parado o acumulado de ago-
ra com o mesmo período do
ano passado, a condição
está mais favorável)”, explica.

Conforme dados divulga-
dos nesta quinta-feira (18), o
melhor desempenho para o
período deve ser dos super-
mercados, com alta estima-
da de 11% na comparação
anual, com faturamento de
quase R$ 5 bilhões. O seg-
mento, como explica Dietze,
é beneficiado de forma direta
e indireta pela data, e os re-
sultados são impulsionados
por consumidores em bus-
cando os ingredientes e be-
bidas para o almoço no do-
mingo e por empresários,
donos de restaurantes, que
precisam abastecer seus es-
toques para um dia de gran-
de movimentação.

Segundo Paulo Motta,
presidente do Sindicato dos
Lojistas do Comércio do Es-
tado da Bahia (Sindilojas), o
mês de maio é o segundo
mês mais importante do ano
para o varejo, em função do
Dia das Mães e por ser o mês
das noivas. “Há uma predo-
minância sobre produtos fe-
mininos, em que se destaca

a maior presente de bens não
duráveis”, ressalta. Ele des-
taca ainda a redução da
inadimplência, com o progra-
ma do governo federal de re-
cuperação de incentivo ao
consumidor, que trouxe para
o mercado um volume ex-
pressivo de consumidores,
principalmente, de baixa.

A Fecomércio-BA aponta
ainda que a segunda maior
variação no mês estima ser
das lojas de móveis e deco-
ração, de 8%. Com a redução
da taxa de juros, esses tipos
de produtos ficam relativa-
mente mais acessíveis, pois
dependem num grau elevado
do custo de crédito. No entan-

to, para o Dia das Mães,
esse grupo não se
posiciona entre os princi-
pais itens de busca.

Outra alta deve ser vis-
ta nas lojas de eletrodo-
mésticos e eletrônicos, de
3%, com destaque para
telefone celular, computa-
dores ou algum produto

de utilidade doméstica. Além dis-
so, farmácia e perfumarias têm
projeção de queda de 3%, assim
como lojas de vestuário, tecidos
e calçados, que devem ficar pra-
ticamente na estabilidade em
elação a maio de 2023, com va-
riação prevista de -1% no
contraponto anual.

“Esse setor é certamente o
mais demandado para o Dia das
Mães, sendo sempre o primeiro
da lista quando são feitas pes-
quisas de intenção de compra
para o período. Isso porque são
produtos com preços acessíveis,
de valor agregado mais baixo,
sem a necessidade de crédito.
Há no mercado todos os tipos de
opções e que pode caber em
qualquer bolso”, salienta Dietze.

O consultor da Fecomércio-
BA ainda dá dicas para o consu-
midor, como pesquisar e buscar
opções de pagamento que façam
diferença no preço, como a mo-
dalidade PIX. “Importante enfatizar
que o aumento do faturamento
não quer dizer, necessariamen-
te, lucro. O Dia das Mães é uma
grande oportunidade para os em-
presários conseguirem reduzir
os seus estoques, fortalecer o flu-
xo de caixa e pensar nas estraté-
gias para as próximas datas co-
memorativas para o setor, Dia
dos Namorados, São João e Dia
dos Pais”, completa.

atópica. Saber identificar e evi-
tar fatores que desencadeiam
surtos da doença, como: clo-
ro de piscina, banhos muito
quentes e o estresse, utilizar
sabonete apropriados que
não ressequem a pele ou al-
tere seu pH, não se ensaboar
muitas vezes ao dia, são me-
didas que ajudam a gerenciar
a doença de forma eficaz,
além, é claro, das idas regu-
lares ao dermatologista.

O  diagnóstico é clínico e,
na grande maioria dos casos,
não há a necessidade de exa-
mes laboratoriais e nem de
biópsia de pele para se firmar
o diagnóstico, uma vez que a
dermatite atópica costuma ser
reconhecida apenas com o
anamnese e exame físico. No
entanto, o tratamento depen-
de da gravidade da doença e
da sua extensão. Nas condi-
ções leves o tratamento cos-
tuma ser feito através da hi-

dratação associada a me-
dicação de uso tópico, que
precisa ter a orientação de
quanto tempo de uso e
quais regiões precisam
ser aplicadas.

Nas dermatites mode-
radas, as intervenções ge-
ralmente têm uma ação
mais sistêmica, evitando o
uso em áreas muito exten-
sas de medição tópica.
Nessas situações é utiliza-
da a fototerapia, as medi-
ções imunomoduladoras
orais, e, quando os paci-
entes não respondem, os
profissionais entram com
os mesmos tratamentos
das formas graves, sem-
pre com medidas gerais,
como a hidratação, que é
indicada em todos os ca-
sos, inclusive naqueles
que usam imunobiológi-
cos.

Por ser uma doença

com prurido intenso e que piora
com a transpiração e o calor, es-
pecialmente em cidades quentes
como Salvador, nós temos a difi-
culdade de manter o paciente li-
vre de crises e coceiras, afetando
diretamente sua qualidade de
vida, sobretudo para aqueles que
estão em período escolar ou no
trabalho. A condição também
pode comprometer a qualidade
do sono, levando muitos pacien-
tes a ter dias recorrentes de pri-
vação do sono, que geram esta-
dos de ansiedade, ou o rebaixa-
mento de humor com depressão.
Por isso, é frequentemente visto
entre dermatite atópica grave,
pensamento e tentativa suicida.

*Dr. Gleison Duarte é derma-
tologista na clínica IBIS – Salva-
dor, pertencente ao Grupo CITA
(Centros Integrados de Terapia
Assistida), referência em trata-
mentos de doenças autoimunes
no Brasil

Com taxas reduzidas,
profissionais com renda
familiar formal ou informal
com movimentação bancária
comprovada a partir de R$
1.499,00 reais, podem
realizar o sonho da casa
própria

Com o objetivo de
realizar o sonho da casa
própria para milhares de
famílias, o Feirão da Casa
Própria  reunirá nos dias 3, 4
e 5 de maio, a partir das 9h, 
no terceiro  piso do Shop-
ping da Bahia, em
Salvador, as principais
construtoras do Brasil e uma
ampla variedade de opções
em imóveis para renda
familiar a partir de R$ 1.499.

Com um espaço de 300
metros quadrados, condi-
ções especiais, diversos
benefícios e 2500 unidades
disponíveis  para venda, o
Feirão realizado pela AeF
Pop Imobiliária traz opções

Este ano está sendo bem
complicado para o bolso dos
baianos. Inúmeros reajustes
vêm sendo feitos, agora
mais um vai precisar estar na
ponta do lápis: o aumento na
conta de energia elétrica.
Vale ficar atento, pois o rea-
juste já vai começar na próxi-
ma segunda-feira (22).

 A Agência Nacional de
Energia Elétrica (ANEEL), au-
torizou o Reajuste Tarifário
Anual da Neoenergia Coelba,
empresa distribuidora de
energia elétrica na Bahia. O
aumento será 1,62% para
consumidores residenciais,
que é a maior parcela dos cli-
entes da Neoenergia. Já os
clientes que se encaixam na
classificação de alta tensão,
a exemplo de indústrias e co-
mércios de médio e grande
porte, terão um reajuste na
conta de 1,28%.

Atualmente a empresa

Energia elétrica fica 1,62% mais cara
fornece o serviço a mais de
6,6 milhões de residências
e estabelecimentos. E é jus-
tamente esse público que vai
ser diretamente impactado
pelo reajuste. Muitas famíli-
as utilizam o benefício da ta-
rifa social, mas ainda assim,
eles vão pagar um pouco
mais caro. Com os serviços
básicos, como água e luz,
mais caros, o bolso do baia-
no pesa cada vez mais fazen-
do com que ele precise se-
lecionar qual conta ele pode
pagar.

A cozinheira Juciara San-
tos (51) revelou que paga em
média R$370 por mês. Ela fi-
cou até sem palavras diante
da notícia que recebeu sobre
o aumento da conta de ener-
gia elétrica. “Eu não estava
sabendo que iria aumentar,
não. Mas assim, eu já pago
um valor alto. Esse mês eu
paguei R$370 de energia,
porque são duas casas. Eu
nem tenho o que falar porque
está sempre caro. No mês de

janeiro eu paguei R$420.
Se for aumentar mais do
que isso vai meu salário
mínimo todo”, comentou.

DICAS
Diante do reajuste na

conta de energia, o que
pode ser feito é adotar há-
bitos que possam reduzir
os gastos. Algumas dicas
da Neoenergia Coelba
para economizar energia
em casa são: ajustar a
potência do forno micro-
ondas e reduzir o tempo
que ele permanece liga-
do; optar pelas lâmpadas
de LED.

No caso de geladeira
e freezer, verificar se a
borracha de vedação se
está em perfeitas condi-
ções. Além disso, é impor-
tante também ajustar o
termostato conforme a
temperatura do dia. Nos
dias mais quentes, o ele-
trodoméstico deve estar
numa temperatura total

de resfriamento para conservar
bem os alimentos.

 Para quem tem ar-condici-
onado em casa, a dica para eco-
nomizar na energia é limpar os
filtros a cada duas semanas.
Além disso, a outra dica é utili-
zar o timer que desliga o equi-
pamento depois de um tempo
de forma automática. Dessa for-
ma, o espaço fica refrigerado e
sem gastar muito na conta de
energia elétrica.

 Para a gerente de Eficiên-
cia Energética da Neoenergia,
Ana Cristina, essas práticas po-
dem ser de grande ajuda e eco-
nomia. “Pequenas mudanças
na rotina, como um simples
ajuste na hora de usar os apa-
relhos que temos em casa, po-
dem fazer a diferença no fim do
mês. Buscamos conscientizar
os nossos consumidores de
que, além de economizar, ao re-
duzir o uso da energia elétrica,
estamos contribuindo com a
preservação do meio ambiente”,
afirmou.

Shopping da Bahia terá
Feirão da Casa Própria

de imóveis de 2/4 em
condomínio fechado, suíte,
piscina e varanda, atenden-
do às necessidades de
segurança e
conforto, localizados nos
bairros de Piatã, Jardim
Armação, Avenida Paralela,
Região Metropolitana de
Salvador e Camaçari.

Esta edição, especial-
mente direcionada para
aqueles que buscam seu
primeiro imóvel, adota uma
abordagem diferente. Com a
participação das principais
construtoras do segmento
econômico do país: MRV,
Direcional, Construtora
Tenda e Gráfico
Empreendimentos, o evento
se destaca por apresentar
uma diversidade de imóveis
alinhados com o programa
 Minha Casa Minha Vida,
agora abrangendo famílias
com renda de até 8 mil
reais.

VENDAS
Maio é o segundo mês mais importante para o comércio brasileiro, após dezembro
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